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    SAZ ist ein international tätiger Entwickler und Anbieter von Branchenlösungen für Marketing und Vertrieb, Direct Marketing Services und Adressdaten.


Die Schwerpunkte der SAZ Branchenlösungen liegen im Bereich der Neukunden-/Neuspendergewinnung und des Customer Relationship Management (CRM).


Zu den Direkt Marketing Services gehören die Kundenberatung, die Entwicklung und Umsetzung von Multichannel-Kampagnen, die Analyse und Prognose des Verbraucherverhaltens, Fulfilment, Telecare sowie eine breite Palette von Dienstleistungen zur Adressaktualisierung und Adressvalidierung.


Bei den SAZ Consumer-Datenbanken können im Rahmen der Zielgruppenauswahl und der Selektion bis zu 220 Einzelmerkmale pro Adresse verfügbar gemacht werden.


Unsere Lösungen und Leistungen basieren auf der Datenbank-Plattform smartBASE®, die alle Transaktionen und Beziehungen zwischen einem Unternehmen und seinen Kunden abbildet (360-Grad-Sicht) und so wertvolles Wissen schafft.
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          Onlinekolumne: Betreff: Bitte spenden!
  
  
          Fundraising-Echo 2024.2    
          Online
  
  
          09.04.2024  
  
          Schön wäre es. Ja, es wäre schön, wenn eine solche Betreffzeile in unseren Spendenmails ausreichen würde und jeder die Mail öffnen und der Bitte brav nachkommen würde. 

    
          weiterlesen
   
  

  
      
          Die Kraft der goldenen Mitte (Teil 2)
  
  
          Fundraising-Echo 2024.2    
          Hintergrund
  
  
          09.04.2024  
  
          „Von der Mitte des Menschen aus gesehen liegt das Herz vor dem Hirn.“ Ernst Ferstl. Eine persönliche und emotionale Ansprache ist wichtig, um die Mid-Level-Donor noch enger an Ihre Organisation zu binden. Wie Sie die Kraft der goldenen Mitte richtig nutzen und deren zusätzliches Potenzial als Spendende aktivieren, darum geht es auch im zweiten Teil unseres Beitrags.

    
          weiterlesen
   
  

  
      
          Strategien für effektive Spendenmailings
  
  
          Fundraising-Echo 2024.2    
          Best Practice
  
  
          09.04.2024  
  
          Wir alle kennen diese Aufgaben, die erledigt werden wollen, zu denen uns aber die Lust und der äußere Antrieb fehlt. Das sind dann die Projekte, die irgendwann von der To-do-Liste auf die Was-soll´s-Liste rutschen. Ein probates Mittel, dies zu verhindern, ist das Setzen von Fristen. Es ist halt effektiver, etwas bis zu einem bestimmten Zeitpunkt als bis zum Sankt Nimmerleinstag erledigen zu wollen. Wie Fristen auch im Fundraising helfen, die Spendenbereitschaft zu erhöhen, erfahren Sie hier.

    
          weiterlesen
   
  

  
      
          Aktion Kindertraum – mit Twinky-Truck auf Deutschlandtour
  
  
          Fundraising-Echo 2024.1    
          Best Practice
  
  
          13.02.2024  
  
          Im Jahr 2023 feierte Aktion Kindertraum seinen 25. Geburtstag einmal ganz unkonventionell: Mit einem umgebauten Wohnmobil – dem Twinky-Truck – besuchten Mitarbeiterinnen und Ehrenamtliche 14 Kur- und Heileinrichtungen für Kinder und Jugendliche. Wir haben bei Gründerin Ute Friese nachgefragt, wie ihr Fazit ausfällt.

    
          weiterlesen
   
  

  
      
          Die Kraft der goldenen Mitte - Teil 1
  
  
          Fundraising-Echo 2024.1    
          Hintergrund
  
  
          13.02.2024  
  
          Das Fundraising entdeckt die "goldene Mitte". In krisengebeutelten Zeiten sind die Mid-Level-Donors besonders interessant, da sie sich oftmals inflationsunabhängiger und resilienter verhalten können. Dieses Spendersegment gezielt auszubauen, kann sich für Organisationen also lohnen. Wir geben Ihnen Tipps, wie dieses Vorhaben gelingen kann. 

    
          weiterlesen
   
  

  
      
          „Ich küss’ Dein Auge, Digga!“
  
  
          Fundraising-Echo 2024.1    
          Online
  
  
          13.02.2024  
  
          Das Danken ist die Königsdisziplin des Fundraisings. Wie es auf den sozialen Medien wie Tiktok funktioniert und welche Möglichkeiten es dort im Gegensatz zum klassischen Dankbrief bietet, das verrät Kolumnist Dr. Christian Gahrmann. 

    
          weiterlesen
   
  

  
      
          Ist das Storytelling oder kann das weg?
  
  
          Fundraising-Echo 2023.6    
          Best Practice
  
  
          12.02.2024  
  
          Wer schon einmal mit dem Verfassen von werbenden Texten in Berührung gekommen ist, weiß vermutlich, dass gute Geschichten besonders gut verkaufen. Doch das eigene Anliegen in dieser Form zu verpacken, gelingt nicht immer. Wir zeigen Ihnen, wie das gelingt.

    
          weiterlesen
   
  

  
      
          Eine halbe Milliarde weniger
  
  
          Fundraising-Echo 2023.6    
          Best Practice
  
  
          12.02.2024  
  
          Dass die Gesamtsumme aller Spenden auf immer weniger Schultern verteilt sind, ist schon seit einigen Jahren bekannt. Doch lange schien sich das durch erhöhte Spendenbereitschaft bei den Übriggebliebenen auszugleichen. Nun bricht erstmals auch der monetäre Wert ein – und das gleich um eine halbe Millarde Euro. Was ist also zu tun in diesen Krisenzeiten?

    
          weiterlesen
   
  

  
      
          Mein Lieblingsbaum? Der Wunschbaum!
  
  
          Fundraising-Echo 2023.6    
          Online
  
  
          12.02.2024  
  
          Wer kennt ihn nicht, den Wunschbaum? Ein Weihnachtsbaum, aufgestellt an einem prominenten Ort, an dem Wünsche von benachteiligten Kindern befestigt sind. Jeder der einem Kind eine Freude machen möchte, kann sich einen Wunsch ausgucken und erfüllen. Wie sich dieses nette Konzept von NGOs ins Web übertragen lässt, damit beschäftigt sich Kolumnist Dr. Christian Gahrmann. 

    
          weiterlesen
   
  

  
      
          Zum Gedenken an Dr. Christoph Müllerleile – seine besten Kolumnen 
  
  
          Fundraising-Echo 2023.6    
          Kolumne: Müllerleile meint …
  
  
          12.02.2024  
  
          Mit dem Tod von Dr. Christoph Müllerleile ist ein großer Fundraiser von uns gegangen. Sein Andenken ehren wir mit seinen besten Kolumnen aus über zehn Jahren „Müllerleile meint”.

    
          weiterlesen
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